Early Giving Caption (Nov. 2)
Early giving for Colorado Gives Day is officially open!
Donate now through December 8 and help us [name a specific goal or outcome you hope to achieve—e.g., “fund 100 hours of free counseling” or “care for 50 animals this winter”]. Plus, every donation is boosted by the $1M+ Incentive Fund, helping your gift go even further.
Give today at [ColoradoGives.org/YourURL].
#ColoradoGivesDay #WaveofGenerosity
__
¡Ya está oficialmente abierta la campaña de donaciones anticipadas para el Colorado Gives Day!
Haga una donacion ahora hasta el 8 de diciembre y ayudenos a [mencione un objetivo o resultado específico que desee lograr—por ejemplo, “financiar 100 horas de asesoramiento gratuito” o “cuidar a 50 animales este invierno”]. Además, cada donacion se ve potenciada por el Fondo de Incentivos de más de $1M+, lo que ayuda a que su contribución rinda aún más.
Haga su donación hoy en [ColoradoGives.org/YourURL].








General Promotional Post (Nov. 2 – Dec. 8)
Colorado Gives Day is your chance to make a difference for [Nonprofit Name].
Your gift helps [specific outcome—e.g., “give 50 students access to after-school programs” or “protect local trails for everyone to enjoy”]. Plus, every donation is boosted by the $1M+ Incentive Fund, helping your gift go even further.
Give today at [ColoradoGives.org/YourURL].
#ColoradoGivesDay #WaveofGenerosity
__
El Colorado Gives Day es su oportunidad de marcar la diferencia para [Nombre de la Organización Sin Fines de Lucro].
Su donación ayuda a [resultado específico—por ejemplo, “brindar acceso a programas extraescolares a 50 estudiantes” o “proteger los senderos locales para que todos puedan disfrutarlos”]. Además, cada donación se complementa con el Fondo de Incentivos de más de 1 millón de dólares, lo que ayuda a que su contribución tenga un impacto aún mayor.
Haga una donación hoy mismo en [ColoradoGives.org/TuURL].









Progress/Goal Post (Nov. 2 – Dec. 8)
We’re working toward something big this Colorado Gives Day: [specific fundraising goal or milestone].
Once we reach our goal, we’ll be able to [insert specific impact]. With your help, we can make it happen! Give to [Nonprofit Name] now at [ColoradoGives.org/YourURL].
#ColoradoGivesDay #WaveofGenerosity
__
Estamos trabajando para lograr algo grande en este Colorado Gives Day: [meta específica de recaudación o hito].

Una vez que alcancemos nuestra meta, podremos [insertar impacto específico]. ¡Con su ayuda, podemos hacerlo realidad! Haga su donación a [Nombre de la Organización Sin Fines de Lucro] ahora en [URL].
#ColoradoGivesDay #WaveofGenerosity











Your "Why" Post (Nov. 2 – Dec. 8)
Why give to [Nonprofit Name] this Colorado Gives Day?
Because [share one compelling fact, result or reason your work matters—e.g., “our volunteers restored 20 miles of local trails this year”].
Be part of what comes next. Give at [ColoradoGives.org/YourURL].
#ColoradoGivesDay #WaveofGenerosity
__
¿Por qué donar a [Nombre de la Organización Sin Fines de Lucro] en este Colorado Gives Day?
Porque [comparta un dato, resultado o razón convincente por la que su labor es importante; por ejemplo: «nuestros voluntarios restauraron 20 millas de senderos locales este año»].
Sea parte del futuro. Haga una donación en [ColoradoGives.org/TuURL].
#ColoradoGivesDay #WaveofGenerosity










$250K Recurring Match Caption (Nov. 2 – Dec. 8 or until the match runs out)
Make your support last all year!
Set up a new monthly donation and Colorado Gives Foundation will match your first gift up to $100, with $250,000 in matching funds available statewide.
Your ongoing support helps us [share what reliable monthly support makes possible—e.g., “provide consistent meals each month” or “plan programs and services year-round”].
Start your monthly gift at [ColoradoGives.org/YourURL].
#ColoradoGivesDay #WaveofGenerosity
__
¡Haga que su apoyo dure todo el año!
Configure una nueva donación mensual y la Colorado Gives Fundation igualará su primera donación hasta un máximo de $100, con $250,000 en fondos de contrapartida disponibles en todo el estado.
Su apoyo continuo nos ayuda a [comparta lo que hace posible un apoyo mensual confiable—por ejemplo, “proporcionar comidas constantes cada mes” o “planificar programas y servicios durante todo el año”].
Comience su donación mensual en [ColoradoGives.org/YourURL].
#ColoradoGivesDay #WaveofGenerosity






GivingTuesday Caption (Dec. 1)
It’s #GivingTuesday!
Celebrate this global day of generosity by helping us [share one specific thing your organization is working toward or hopes to make possible]. Your gift today also counts toward Colorado Gives Day and is boosted by the $1M+ Incentive Fund, helping your donation go even further.
Give at [ColoradoGives.org/YourURL].
#ColoradoGivesDay #WaveofGenerosity #GivingTuesday
__
¡Hoy es #GivingTuesday!
Celebre este día mundial de la generosidad ayudándonos a [comparta un objetivo específico en el que su organización está trabajando o que espera hacer realidad]. Su donación de hoy también cuenta para el Colorado Gives Day y se ve potenciada por el Fondo de Incentivos de más de 1 millón de dólares, lo que ayuda a que su donación rinda aún más.
Haga su donación en [ColoradoGives.org/YourURL].
#ColoradoGivesDay #WaveofGenerosity #GivingTuesday








Colorado Gives Day Day-Of Post (Dec. 8)
Colorado Gives Day is here!
Support [Nonprofit Name] and help us [share what a gift makes possible—e.g., “provide 500 meals to local families” or “bring free arts programs to 200 students”].
Join the statewide movement. Give today at [ColoradoGives.org/YourURL].
#ColoradoGivesDay #WaveofGenerosity
__
¡Ya llegó el Colorado Gives Day!
Apoye a [Nombre de la Organización in Fines de Lucro] y ayúdenos a [compartir lo que su donación hace posible—por ejemplo, “proporcionar 500 comidas a familias locales” o “ofrecer programas artísticos gratuitos a 200 estudiantes”].
Únase al movimiento a nivel estatal. Haga su donación hoy mismo en [ColoradoGives.org/YourURL].
#ColoradoGivesDay #WaveofGenerosity












Power Hour Post (Dec. 8)
It’s Power Hour! ⚡
Give to [Nonprofit Name] between the hours of [chosen Power Hour; 7–8 a.m., 10–11 a.m., 3–4 p.m., 7–8 p.m., or 10–11 p.m.] and help us earn an extra $2,000 for Colorado Gives Day! Your generosity will [share what donations will make possible—e.g., “provide more meals to local families” or “bring our programs to more students”].
Give now at [ColoradoGives.org/YourURL].
#ColoradoGivesDay #WaveofGenerosity
__
¡Es la Power Hour, u la Hora del Poder!
Haga una donación a [Nombre de la Organización Sin Fines de Lucro] entre las [hora elegida para la Power Hour; 7:00 a 8:00 a. m., 10:00 a 11:00 a. m., 3:00 a 4:00 p. m., 7:00 a 8:00 p. m. o 10:00 a 11:00 p. m.] y ayúdenos a recaudar 2,000 dólares adicionales para el Colorado Gives Day. Su generosidad [comparta lo que las donaciones harán posible—por ejemplo, “proporcionar más comidas a las familias locales” o “llevar nuestros programas a más estudiantes”].
Haga una donación ahora en [ColoradoGives.org/TuURL].










Post-Event / Thank You Caption (Dec. 9 or 10)
Thank you! You raised [$XX,XXX] for [Nonprofit Name] this Colorado Gives Day.
Because of you, we can [connect the dollars raised to what comes next—e.g., “serve more students next year” or “expand our free community programs”]. We’re so grateful to everyone who gave and supported our work.
Thank you for supporting [insert your mission/what you do here].
#ColoradoGivesDay #WaveofGenerosity
__
¡Gracias! Usted recaudó [$XX,XXX] para [Nombre de la Organización Sin Fines de Lucro] en este Colorado Gives Day.
Gracias a usted, podremos [vincule los fondos recaudados con lo que vendrá después; por ejemplo, “atender a más estudiantes el próximo año” o “ampliar nuestros programas comunitarios gratuitos”]. Estamos muy agradecidos con todos los que donaron y apoyaron nuestro trabajo.
Gracias por apoyar [inserte aquí su misión o lo que hace].
